Tryby negocjacyjne w zamowieniach publicznych. Przygotowanie postepowania, realizacja i
ocena - szkolenie z audytorem

Masz pytania odnosne tego szkolenia? Skontaktuj sie z nami: 22 / 845 52 53, szkolenia@jgt.pl

Wiecej informacji na temat szkolenia znajdziesz réwniez tutaj: https://jgt.pl/szkolenia,tryby-negocjacyjne-tnz.html

OPIS SZKOLENIA

Tryby negocjacyjne stwarzaja nowe mozliwosci dla uczestnikéw procesu udzielania zaméwien publicznych -
zarowno dla Zamawiajacych, jak i Wykonawcow. Warto w swojej codziennej pracy wykorzystywac ich potencjat.
Uczestnicy w praktyczny sposéb poznaja problematyke trybdéw negocjacyjnych i zwiazane z nimi czynnosci
wynikajace z nowej ustawy Prawo zamoéwien publicznych. Dokonaja takze samooceny przygotowania trybow
negocjacyjnych za pomoca narzedzia audytorskiego, ktére zostanie zaprezentowane do wykorzystania.

Cele szkolenia:
e przedstawienie uczestnikom w sposob przejrzysty i systematyczny regulacji zwiazanych z trybami
negocjacyjnymi,

e wyposazenie uczestnikow w wiedze, jak poprawnie - w zwiazku z wszystkimi zmianami - Zamawiajacy
i Wykonawcy maja postepowaé podczas przygotowania i realizacji umowy o udzielenie zaméwienia
publicznego,

¢ przekazanie praktycznych wskazéwek, istotnych zaréwno dla Zamawiajacych, jak i Wykonawcéw, ktdre nie
zawsze wynikaja wprost z tresci przepiséw Pzp,

e omodwienie nowych rozwiazan, w zwigzku z wejSciem w zycie nowej ustawy Pzp w styczniu 2021 roku.

Korzysci dla uczestnikow szkolenia:
e dla Zamawiajacych: bezpieczne i efektywne udzielanie zamowien publicznych w trybach
negocjacyjnych,
¢ dla Wykonawcow: optymalizacja efektow procedowania w celu uzyskania zamoéwienia,

e dla Zamawiajacych i Wykonawcow: utatwienie realizacji codziennych zadan zawodowych dzieki
praktycznym wskazéwkom, nie wynikajacym wprost z przepisow ustawy Prawo zamdéwien publicznych.

Grupa docelowa:
e pracownicy wydziatow/referatéw zaméwien publicznych w JSFP oraz innych jednostkach zobligowanych do
stosowania Prawa zaméwien publicznych,
¢ 0soby zarzadzajace systemem udzielania zaméwien publicznych,
¢ 0soby zajmujace sie kontrolg i audytem zamdwien publicznych,
¢ 0soby procedujace i decydujace w postepowaniu od strony Wykonawcy,

o wszystkie osoby pragnace zdoby¢ wiedze na temat zamoéwien publicznych.
Metody prowadzenia zajec:

Wyktad, dyskusje moderowane, warsztaty tematyczne - ocena umowy, case study i inne ¢wiczenia.

Trener, wykorzystujac swoj warsztat audytorski, przygotowat takze Kwestionariusz do oceny przygotowania
trybow negocjacyjnych, ktdry pomoze oceni¢ poprawnos¢ przygotowania trybéw negocjacyjnych.

Szkolenia realizujemy w formie online, hybrydowej lub stacjonarnej. Niezaleznie od formy realizacji - zajecia
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i omowienia z trenerem przyktaddéw z wilasnej praktyki. Nie nagrywamy szkolen. Pomagamy w kwestiach
technicznych.

PROGRAM

1. Nowe trendy w Prawie zamoéwien publicznych odnoszace sie trybéw negocjacyjnych - rekomendacje
audytora specjalizujacego sie w Pzp

2. Przygotowanie trybéw negocjacyjnych

3. Techniczne i organizacyjne aspekty trybéw negocjacyjnych

4. Kwestionariusz samooceny przygotowania trybow negocjacyjnych - praktyczne narzedzie audytorskie

5. Tryby negocjacyjne w procedurze tzw. krajowej

6. Tryby negocjacyjne w procedurze tzw. unijnej

7. Negocjacje w zamdwieniach nieobjetych rezimem Pzp - rekomendacje

8. Analiza wynikow kontroli

9. Case study

10. Analiza wybranych przestanek wyboru trybéw negocjacyjnych

o negocjacje z ogtoszeniem i dialog konkurencyjny
o negocjacji bez ogtoszenia

o tryb z wolnej reki

11. Analiza wynikéw kontroli

12. Dobre praktyki - rekomendacje

13. Cwiczenia

14. Enumeratywne podsumowanie tresci - poprzez ¢wiczenie podsumowywujace

15. Odpowiedzi na pytania zgtaszane przez uczestnikow

WYKEADOWCA

Ekspert zamowien publicznych z wieloletnim doswiadczeniem. Wyktadowca, doradca, praktyk w zakresie
kontroli i audytu, zamoéwien publicznych oraz zarzadzania projektami finansowanymi, w tym inwestycyjnymi ze
srodkéw UE. Wspélpracuje z licznymi jednostkami sektora finanséw publicznych i przedsiebiorcami.
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0d 2002 roku prowadzi szkolenia z zakresu zamoéwien publicznych i audytu dla réznych podmiotow - tylko

w ostatnich latach kilka tysiecy godzin szkoleniowych potwierdzonych referencjami. Uzyskata Certyfikat doradcy
i szkoleniowca - projekt KIGNET podsie¢ KIGNET LEX.

0d 2004 roku Czlonek Ogdlnopolskiego Stowarzyszenia Konsultantow Zamowien Publicznych.

0Od 2007 reprezentuje strony jako pelnomocnik przed Krajowa Izba Odwolawcza.

W latach 2004-2007 arbiter z listy Prezesa Urzedu Zamoéwien Publicznych.

Certyfikowany Audytor wewnetrzny (zaswiadczenie Ministra Finanséw oraz Certyfikat Dyplomowanego
Audytora Wewnetrznego II stopnia Polskiego Instytutu Kontroli Wewnetrznej).

Kierownik i wyktadowca zaprojektowanych przez siebie studiow podyplomowych o tematyce zamdwien
publicznych oraz innych kierunkéw studiow, m.in. na Uniwersytecie Ekonomicznym we Wroclawiu oraz
Uniwersytecie Jagiellonskim.
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