Umowy handlowe - warsztaty. Prawne aspekty zawierania umow w obrocie gospodarczym

Miejsce Termin
ONLINE (hybrydowo) 2024-06-13 - 2024-06-14
Warszawa (hybrydowo) 2024-06-13 - 2024-06-14

Masz pytania odnosne tego szkolenia? Skontaktuj sie z nami: 22 / 845 52 53, szkolenia@jgt.pl

Wiecej informacji na temat szkolenia znajdziesz réwniez tutaj:

https://jgt.pl/szkolenia,umowy-handlowe-warsztaty-khw.html

OPIS SZKOLENIA

Podczas prowadzenia negocjacji i zawierania uméw z kontrahentami niezbedna jest znajomos$¢ przynajmniej
podstawowych pojec z zakresu prawa gospodarczego. Brak stosownej wiedzy w tym zakresie moze:

o podwazy¢ zaufanie partnera,

[¢]

nadszarpna¢ wizerunek reprezentowanej firmy,

doprowadzi¢ do zaakceptowania niekorzystnych zapisow

[¢]

o

utrudni¢ realizacje kontraktu zgodnie planami,

uniemozliwi¢ dochodzenie ewentualnych roszczen przed sadem w przyszlosci.

[¢]

Aby unikna¢ powyzszych sytuacji, zapraszamy na szkolenie, ktore szczegélowo omawia prawne aspekty zawierania
umoéw w obrocie gospodarczym

Cel szkolenia:

Szkolenie pozwoli poszerzy¢ i uporzadkowa¢ wiedze z zakresu zawierania uméw w obrocie gospodarczym oraz
zapoznac sie z praktycznymi aspektami omawianych zagadnien.

Korzysci z udzialu w szkoleniu:
W trakcie zajec:

o przypomnimy podstawowe pojecia z zakresu prawa gospodarczego,
o omoéwimy zasady zawierania uméw w obrocie gospodarczym,

o zwrécimy szczegdlna uwage na badanie wiarygodnosci kontrahenta,
o podpowiemy, jak skutecznie zabezpieczy¢ kontrakt,

o przedstawimy kwestie zwiazane z wprowadzaniem w firmie rozwiazan globalnych dotyczacych umoéw.

Adresaci szkolenia:

W szczego6lnosci zapraszamy pracownikow odpowiedzialnych za sprzedaz lub zakupy w przedsiebiorstwie, za
negocjowanie i zawieranie kontraktéw handlowych oraz sporzadzanie tresci umdw.

Metody prowadzenia zajec:

o praca z dokumentem (pelnomocnictwo, odpis z KRS, weksel, aneks... ),
o analiza tresci konkretnych uméw, w tym najczesciej wystepujacych klauzul umownych,
o analiza skutkéw okreslonych zapiséw dla obu stron kontraktu,
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o dyskusja kierowana - omawianie probleméw praktycznych,
o rozwigzywanie kazusow,

o wyktad w oparciu o prezentacje w Power Point.

Szkolenia realizujemy w formie online, hybrydowej lub stacjonarnej. Niezaleznie od formy realizacji - zajecia
odbywaja sie w sposdb interaktywny, z mozliwoscig zadawania pytan, wyjasnienia watpliwosci, prowadzenia dyskus;ji
i omdéwienia z trenerem przykladow z wilasnej praktyki. Nie nagrywamy szkolen. Pomagamy w kwestiach
technicznych.

PROGRAM

1. Badanie wiarygodnosci klienta:

o KRS (Rejestr Przedsiebiorcéw, Rejestr Diuznikéw Niewyptacalnych), odpis z KRS jako "dowdd osobisty"
przedsiebiorcy - analiza aktualnych i pelnych odpiséw poszczegdélnych kategorii przedsiebiorcow pod katem ich
sytuacji majatkowej, ciazacych na nich zobowiazan, oséb uprawnionych do ich reprezentowania (PRACA
Z DOKUMENTAMI);

o Centralna Ewidencja i Informacja o Dzialalnosci Gospodarczej - analiza wpisu do CEIDG (na co nalezy zwroci¢
uwage "przeswietlajac" przedsiebiorce wpisanego do CEIDG (PRACA Z DOKUMENTAMI);

o BIG (Biuro Informacji Gospodarczej) - przedstawienie zasad, na jakich funkcjonuja BIG-i oraz analiza informacji,
jakie przedsiebiorca moze uzyskac z BIG-u i sposoby ich pozyskania.

2. Analiza odpowiedzialnos$ci za zaciagniete zobowigzania umowne poszczegélnych spétek prawa handlowego,
wspolnikéw spétek cywilnych i przedsiebiorcéw prowadzacych dziatalnos¢ gospodarcza na zasadzie wpisu do
CEIDG:

o odpowiedzialno$¢ spolek,
o odpowiedzialno$¢ wspolnikow spotek,
o odpowiedzialno$¢ 0s6b reprezentujacych spétki (cztonkow zarzadu),

o odpowiedzialno$¢ pelnomocnikdw i prokurentdéw (czy pelnomocnicy i prokurenci odpowiadaja za umowy, ktdre
zawieraja w imieniu przedsiebiorcy?),

o przedstawienie zasad odpowiedzialnosci, ze wskazaniem krokéw prawnych mozliwych do podjecia w celu
wyegzekwowania naleznosci.

3. Sposoby zawierania umow - oferta, przetarg, aukcja, negocjacje. Konsekwencje prawne ztozenia oferty zawarcia
umowy. Ustalenie momentu i miejsca zawarcia umowy.

4. Osoby uprawnione do zawierania uméw w obrocie gospodarczym na przyktadzie poszczegdlnych przedsiebiorcow
(w tym spoétek prawa handlowego):

o rodzaje pelnomocnictw, analiza ich tresci i mozliwosci ich wykorzystania, przygotowanie prawidtowego
pelmomocnictwa;
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ile

10.

11.

12.

o prokura: rodzaje prokury i jej zakres, odpowiedzialnos¢ prokurenta wobec kontrahentéw za podejmowane
czynnosci.

o CWICZENIE: Uczestnicy poznaja zasady prawidtowego przygotowania komparycji uméw gospodarczych
w odniesieniu do poszczegolnych kategorii przedsiebiorcow a nastepnie przygotowuja komparycje takich uméw.

Konsekwencje zawarcia umowy z osoba do tego nieupowazniona (brak umocowania, przekroczenie zakresu
umocowania, dokonanie czynnosci po wygasnieciu umocowania); jakie kroki nalezy podja¢ aby sanowaé¢ umowe
albo od niej odstapic?

Zawarcie umowy z przedsiebiorca pozostajagcym w zwiazku matzenskim; jakich dokumentéw nalezy zadac¢ od
takiego przedsiebiorcy, aby nalezycie zabezpieczy¢ swoja pozycje przy zawieraniu umowy z takim przedsiebiorca?

. Swoboda uméw gospodarczych. Zawarcie umowy gospodarczej.

. Forma czynnos$ci prawnych: omdéwienie form w jakich moga by¢ zawierane umowy w obrocie gospodarczym ze

wskazaniem skutkow niezachowania tych form.

. Terminy zaptaty w transakcjach handlowych.

Przedawnienie roszczen wynikajacych z umowy.

Podstawowe elementy umowy w obrocie gospodarczym.

Klauzule umowne; formy zabezpieczania uméw podpisywanych z kontrahentami:

o zabezpieczenie wekslowe,

o hipoteka,

o zastaw 1 zastaw rejestrowy,

o przewlaszczenie na zabezpieczenie,
o gwarancja bankowa,

o gwarancja ubezpieczeniowa,

o dobrowolne poddanie sie egzekucii,
o poreczenie,

o gwarancja,

o kara umowna,

o zadatek,

o zaliczka,

o odsetki,

o klauzula umownego prawa odstapienia,
o odstepne - wykonanie zastepcze,

o klauzula dotyczaca podwykonawcéw,
o klauzula poufnosci,

o zapis na sad polubowny,
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JGII:

o klauzula prorogacyjna.

13. Podstawowe elementy umowy i klauzule umowne (PRACA Z DOKUMENTAMI).
14. Jednostronne rozwigzanie umowy:
o wypowiedzenie a odstapienie, rozliczenie miedzy stronami w przypadku odstapienia lub wypowiedzenia,
mozliwosci modyfikacji, ¢wiczenia w redakcji postanowien umowy,

o dopuszczalno$¢ wprowadzenia do tresci umowy w chwili jej zawarcia prawa do jednostronnego rozwiazania
umowy, jednostronne rozwigzanie umowy w przypadku jej niewykonania,

o zastrzezenie prawa do zlecenia wykonania umowy innemu przedsiebiorcy.

15. Zasady aneksowania umoéw (PRACA Z DOKUMENTAMI); zakres aneksowania, zasady prawidtowego
przygotowania aneksu do umowy, forma wymagana przy aneksowaniu umowy.
16. Omowienie najczesciej wystepujacych bledéw przy przygotowywaniu i sporzadzaniu Umoéw.

17. Umowa jako element wizerunku firmy.

18. Odpowiedzi na pytania, wyjasnianie watpliwosci.

MIE]JSCE

Miejsce realizacji szkolenia wskazane jest na gorze strony, bezposrednio pod terminem szkolenia. Szkolenie moze
by¢ realizowane ONLINE, stacjonarnie (w sali szkoleniowej) lub hybrydowo (jednoczesnie w sali szkoleniowej i
ONLINE).

SZKOLENIE ONLINE:

Kazdy uczestnik taczy sie ze swojego miejsca pracy / zamieszkania. Wymagania: komputer / tablet z dostepem do
Internetu, wyposazony w mikrofon, opcjonalnie stuchawki. Link dostepowy do szkolenia dostarczymy z
wyprzedzeniem 1-dniowym.

SZKOLENIE STACJONARNE:

Miejsce szkolenia zlokalizowane w centrum Warszawy. Na 4 dni robocze przed planowanym terminem szkolenia
skontaktujemy sie z Panstwem i przekazemy szczegétowe informacje na temat lokalizacji szkolenia.

WIELE SZKOLEN REALIZUJEMY HYBRYDOWO, by umozliwi¢ Pafistwu wybér dogodnej formy udzialu w
szkoleniu. Cze$¢ uczestnikow jest w sali szkoleniowej, a cze$¢ osob laczy sie ze szkoleniem zdalnie. Niezaleznie od
formy udziatu w szkoleniu, zajecia odbywaja sie w sposdb interaktywny, z mozliwoscia zadawania pytan, wyjasnienia
watpliwosci, prowadzenia dyskusji i oméwienia z trenerem przyktadéw z wlasnej praktyki.

WYKEADOWCA
WYKEADOWCA I

Sedzia sadu okregowego. Rozpoznaje sprawy z zakresu prawa cywilnego w tym sprawy obejmujace roszczenia
zwiazane z tematyka szkolenia. Posiada wiedze praktyczna dotyczaca zagadnien bedacych przedmiotem szkolenia
oraz doswiadczenie dydaktyczne wynikajace z prowadzenia zaje¢ na wyzszych uczelniach z zakresu szeroko pojetego
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prawa cywilnego, gospodarczego i postepowania egzekucyjnego. Prowadzi szkolenia dla przedsiebiorcéw i dla
pracownikéw administracji. W prowadzonych szkoleniach wykorzystuje wiedze nabyta w trakcie pracy zawodowej.
Zajecia prowadzi w sposob przystepny i zrozumialy oraz angazujacy uczestnikéw szkolenia.

WYKEADOWCA II

Radca prawny przy Okregowej Izbie Radcow Prawnych w Warszawie. Posiada bogate doswiadczenie w biezacej
obstudze dziatalnosci gospodarczej przedsiebiorcow. Wspiera klientéw przy weryfikacji kontrahenta przed zawarciem
umowy, a nastepnie przygotowuje, opiniuje i negocjuje umowy zawierane przez klientéw w codziennej dzialalnosci.
Reprezentuje w sporach sadowych i pozasadowych. Prowadzi wyktady i szkolenia z zakresu swojej specjalizacji i jest
autorka licznych publikacji o tematyce prawnej.

CENA

Cena szkolenia podana jest na gorze strony, obok terminu szkolenia i przycisku ZAPISZ SIE. Dla szkolen
hybrydowych (realizowanych jednoczesnie w sali szkoleniowej i ONLINE) - cena szkolenia rozni sie w zaleznosci
od formy udzialu w szkoleniu.

UDZIALX W FORMIE ONLINE:

Cena obejmuje: uczestnictwo w szkoleniu dla 1 osoby, materialy szkoleniowe w wersji elektronicznej, certyfikat
ukonczenia szkolenia (wystawiany pod warunkiem obecnosci na co najmniej 80% zajec¢), zapewnienie platformy
szkoleniowej i dostepu do szkolenia w czasie rzeczywistym, test potaczenia, pomoc techniczna w razie potrzeby.

UDZIAL W FORMIE STACJONARNE]:

Cena obejmuje: uczestnictwo w szkoleniu dla 1 osoby, materialy szkoleniowe, serwis kawowy, lunch, certyfikat
ukonczenia szkolenia (wystawiany pod warunkiem obecnosci na co najmniej 80% zajec).

Wazne informacje:

o Do podanej ceny netto doliczany jest podatek VAT w wysokosci 23%. W przypadku, gdy udziat w szkoleniu jest
finansowany co najmniej w 70% ze srodkéw publicznych, szkolenie podlega zwolnieniu z VAT.

o Przy zgtoszeniu wiecej niz 1 osoby - RABAT 5% dla kazdego uczestnika.

o Cena szkolenia nie obejmuje noclegu. Osoby zainteresowane noclegiem moga skorzysta¢ z naszej pomocy przy
dokonaniu rezerwacji, ponizej informacje o dostepnych mozliwosciach.

o SPOSOB PLATNOSCI: Platno$é moze byé¢ dokonana po zrealizowanej ustudze, gdy zgtaszajacym jest instytucja
publiczna, a takze w przypadku innych zgtaszajacych, o ile taka forma ptatnosci zostanie zaakceptowana przez
organizatora. Organizator akceptuje wydtuzone terminy ptatnosci. Prosimy o wskazanie preferowanej formy
platnosci na formularzu zgloszeniowym.

o Szczegolowe informacje na temat zasad realizacji ustugi znajduja sie w Regulaminie
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